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LAWEB DEL RETAIL Y LOS CANALES COMERCIALES

Moédulo F: Indicadores de
Gestion

Son valores medibles que demuestran la eficacia con la

gue una empresa esta logrando sus objetivos
empresariales clave.

Ticket Promedio

Ticket Ventas Totales

Promedio Numero de tickets

Venta por Secciéon

Venta por Ventas Seccion o Categoria

Seccidn Venta Total

Margen de Rentabilidad

Margen de _ {1- Costo ) x 100
Rentabilidad Precio de Venta

Contribucion al Margen

Contribucion

= Participacion Ventas x Participacion Utilidad
al Margen

Efectividad del Espacio

Efectividad Ventas / Ventas Totales

del espacio Espacio / Espacio Total

Tasa de Ingreso

Tasa de Nro. de personas que entraron a la tienda .
= X
Ingreso Nro. de personas que pasaron por la tienda
Tasa de Conversion
Tasa de Nro. de operaciones o transacciones 100
= X
Conversion Nro. de personas que entraron a la tienda
[ [ - —
Tasa de Crecimiento del Trafico
Crecimiento Tréfico afio actual — Tréfico afio anterior 100
= X
del trafico Trafico afo anterior
Venta por M2
Venta por Ventas totales sin impuestos
M2 Nro. de metros cuadraros del area de venta

Dias de Inventario

Dias de Ventas de un periodo

Inventario Inventario al costo
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