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Promociones cruzadas
Promociones
estacionales
Ocasión de consumo
Fechas emotivas
Fechas creadas

Promociones más usadas

Promociones de precio
Regalos
Programa de fidelización
Descuentos en volumen
Bunding
Multibuy
Ofertas embalaje
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Módulo H: Publicidad y
Promociones

Curso online: Principios básicos de gestión de tiendas

Objetivos de las Promociones

Tipos de Promociones

Vender más. Como estrategia.

Liquidar productos. Para posicionarse en la
mente del consumidor.

Fidelizar al cliente.

Eventos
autogenerados
Eventos de temporada
Eventos por categoría
Eventos de curiosidad
Eventos para grupos
sociales

Campañas que se hacen de un determinado producto o
servicio durante un tiempo limitado mediante una oferta

atractiva.


